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Recherche : CDI/CDD/VIE/Graduate Program.

EXPÉRIENCE

Sales Development Representative @KUDOZ the app to find your next
talents!
avr. 2018 – Actuel (1 mois) | leboncoin

Manager
déc. 2017 – mar. 2018 (3 mois) | Page Personnel

Management d'une équipe de consultants 
Fidélisation clients

Consultante Senior
sept. 2016 – déc. 2017 (1 an, 3 mois) | Page Personnel

Business Developer
juil. 2015 – mar. 2018 (2 années, 8 mois) | Page Personnel

Spécialiste du recrutement, j'identifie les meilleurs profils (ETAM & cadres 1er
niveau) sur les métiers de la ADV Import Export Achat et Logistique au sein du
cabinet Page Personnel en Ile de France.
Page Personnel, entité de PageGroup (plus de 5 000 collaborateurs à travers
le monde), est le leader du recrutement (CDD, CDI) et de l'intérim spécialisés
en France.
Notre mission : conseiller et accompagner nos clients et candidats dans la
recherche de solutions adaptées à leurs problématiques de recrutement et
d'emploi.
Nos équipes, présentes dans toute la France, offrent une expertise globale à
travers ses 20 divisions spécialisées : Accueil & Services, ADV & Import
Export, Achats & Logistique, Assistanat, Assurance, Audit, Conseil &
Expertise, Banque, Commercial, Comptabilité & Finance, Digital, Marketing &
Communication, Distribution & Commerce, Hôtellerie & Tourisme, Immobilier
& Construction, Informatique, Ingénieurs & Techniciens, Juridique & Fiscal,
Public & Parapublic, Ressources Humaines, Santé et Restauration.

Export Consultant Junior
avr. 2013 – déc. 2013 (8 mois) | International Team Consulting

Consultante export sur des projets d’internationalisation pour des entreprises
privées et publiques mufti-sectorielles, je me spécialise sur les marchés
européens:
- Management de trois projets internationaux (Secteur Industrie et
electronique) 
- Externalisation du département export d'une entreprise espagnole 
- Recherche de partenaires potentiels (agents commerciaux, distributeurs...) 
- Organisation de voyages de prospection commerciale

FORMATION

COMPÉTENCES

Experiential marketing, Marketing
Management, Marketing Strategy,
Export Management.

LANGUES

English Bilingue ou langue
natale

Allemand Compétence
professionelle
limitée

Espagnol Compétence
professionelle

Français Bilingue ou langue
natale

LIENS

Linkedin Profil

https://www.linkedin.com/in/camillegiustini


IAE Nice
2012 – 2013 | Master 2 Affaires et management international

• Mise en place des stratégies d'internationalisation et d'implantation à
l'étranger 
• L'ouverture des marchés internationaux: Prospection et développement 
• Techniques de négociation et logistique en milieu international

IAE Nice
2011 – 2012 | Master 1

ERASMUS Semestre 2 en Anglais (Janvier-Mai 2012) à l’Université Skövde
en Suède Högskolan i Skövde

IAE Nice
2010 – 2011 | Licence FIMAS Finance Marketing Management Stratégie


